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月5 売れる
まで

ショップの方向性が決まる
誰に何をどのように売っていくのかが定まり

お店のブランド力も上がる

集客方法が決まる
自分に向いている集客の方法が分かり、

今後どのようにお客さんを集めればいいかが分かる

コンセプト 集客（SNS) 集客（マーケット） 客単価＋補講
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11 月
②

セット商品・回遊導線が
出来る&自立
ショップとしての形が出来る

あとはお客さんの望むお店を作り出すまで

トライ&エラーの繰り返し

売れるまで
文章改善＋写真の改善を繰り返し、ニーズにこ

たえられるお店にしていく

年間予定作成


