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あなたはどんな女性（男性）でどんな女性（男性）でありたいですか？そしてそれは
どうして？
人との関係性の中で一番大切にしていることは？
今までの仕事で身につけたことは何？
何をしていた時が一番多かった？
あなたがよく人から頼まれる「頼まれごと」は何？
当たり前のようになってることで人から「すごいね！」って言われることは？
集団やコミュニティ、団体にいるときどんな立場になりがち？
人にされて嫌だと感じることは何？
今やっていること、やらなければならないことで本当はやりたくないことは何？
他の人を見て「私だったらもっと上手くできるのに！」って思うことは何？
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いかがでしたか？

この１０個の質問からあなたの「強み」が見えて来ましたか？
何度も質問を見返してみてたくさん出してみることがコツ！

その「強み」あなたの今の商品にぜひ生かしてくださいね♡









今すぐにでも解決したいと
日々悩んでいること

その悩みが解決できて
心から快適を感じいている

売り込まずに売れる商品

売り込まなくても売れる商品はあるギャップが埋められた商品。つまり、、、
AとBを埋めるものがCあなたの商品になると言うことです。





たくさんの知識を持っているとあれもこれもお伝えしたくなっちゃう、それが人間。
でも、あなたが売りたいものを見込み客の人は本当に欲しいと思っているのだろうか。

ちょっと戻ってみて。
それって「あなたが売りたいもの」になっていたりしない？

見込みのお客様たちはその人たちの悩みを解決したいと思っているだけ。

あなたが今一番やらなければいけないこと、それは、
相手が求めていることを理解してそれを相手が手に入れられる人になること。

そしてあなたがそれの役に立つことです。

あなたの商品はそこをベースにする必要があります。

さぁ、もう一度見直してみてね♡



次はカリキュラム！
どんなカリキュラムにする？

期間は？

値段は？



おつかれさまでした♡



「お客様に売り込まずとも売れる商品づくりまでの７ステップ」はいかがでしたか？



売り込まなくても売れる商品にはカリキュラムや値段設定にも「ルール」があります♡
詳しく知りたい方は個別相談で♡


