


インスタで成果を出すたった1つの法則

小手先のテクニックに走るのではなく
ビジネスの本質をインスタに応用する



戦術と戦略

大事なのは戦略

・戦略➡作戦・仕組みづくり・考え方

・戦術➡ノウハウ・テクニック



ビジネスの基本は相手理解

相手とは
①インスタ
②お客さま



インスタ攻略のカギは理念を理解すること

インスタの理念(ミッション)とは？



インスタの理念(ミッション)

インスタはコミュニケーションツール
として使って欲しいと考えている。

大切な人や大好きなことと、
あなたを近づける



アルゴリズムは
インスタの理念を叶えるために作られています。

インスタは理念に反することを嫌う
例えば「相互フォロー」など

一時流行った、たくさんフォローして後から
フォロワーを解除する方法はインスタが求める本来の
使い方とはかけ離れている。
➡シャドーバンリスク



インスタを伸ばすたった2つの秘訣

①コミュニケーションを多くとること

②見た目に力を入れること



コミュニケーションを取るコツ

【ポイント】
見込みの人にだけアプローチする。

【方法】
いいね
コメント
ストーリーズリアクション
DM



コミュニケーションを多くとると
インスタから評価されてアカウント露出が増えていく

【コミュニケーション率を上げる】
フォロワー10000人・いいね100：1％
フォロワー1000人 ・いいね100：10％

最初はフォロワーを増やさない



②見た目に力を入れること



投稿は本づくりアカウントはお店作り



知らないと損する顧客心理





いいねやコメントを増やして
自分のアカウントを繫盛店に見せる

【注意点】
※フォロワー数は重要な数字でありません



①繫盛点に見せる

⑤商品サービスの
購入検討段階に入る

②人が集まる

③そのアカウント
の価値が高まる

④その人の
発言力が高まる

正しいアカウントの育て方





少ないフォロワーで売上を上げるコツ

・コンセプトを作りこむ

・レッドオーシャンに飛び込む

・少なくても強いファンを集める

・価値を上げて高単価の商品を作る



ファンになってもらえる投稿とは？

・有益である

・デザインが良い

・専門的である

・相手目線の発信

・また見たいと思う→保存



デザインパターン



投稿のバズが起きる原理

草野球

プロ野球

メジャーリーグ

発見タブ

発見タブ

保存数が審査される


