
起業講座





鑑定

【男性の特徴】
・お金持ちの男性
・社会的地位が高い
・公務員or自営業？
・結婚運あり
・ロマンチストな男性
・人間関係を大切にする人

過去に合っている可能性あり

【赤松さん】
・恋愛運は低下中
しかし雲が晴れたら良い出会いあり

・恋愛運低中はライバルが出現？

・恋愛運が上昇したら良い知らせが来そう



大原則

・お金を(資金)をかけない

・時間をかけない(初期は時間かかることも)

・資格やスキルを磨くよりまずは売ってみることが大事

・やりたいことではなく売れるモノに集中

・たくさん試す(一発で成功するのは難しい)



占い師で売上を上げる方法

組織に所属する

【メリット】
・集客してくれる

【デメリット】
・待機時間が長い
・実務経験が必要
・50～70％手数料をとられる

フリーランス「サイト」

【メリット】
・好きな時間でやれる
・単価を自分で決められる

【デメリット】
・30～50％手数料をとられる

フリーランス「SNS」

【メリット】
・好きな時間でやれる
・単価を自分で決められる
・手数料をとられない

【デメリット】
・集客が大変
・フォロワーを増やすのが大変

・電話占い会社
・LINE占い

・メルカリ
・MIROR[ミラー] 
・ココナラ

・Facebook
・Twitter 
・インスタ



3つの段階

0→1：初売上・初報酬

1→5：再現性

5→100：外注・組織化



0→1：初売上・初報酬

お客様に求められることを提供する



自分の話を聞いてもらえる状況作り

【情報発信SNS】

・どんな鑑定をしているのか？

・お客様の声

・占いに近いジャンル



最初は金額以上の価値提供

無料相談

無料相談

周りの人 赤松さん

突き抜けた価値提供をすると
口コミが広まり人が集まって
くる



突き抜けた価値提供とは

【鑑定スキル】

・鑑定ボリューム/文字数を多くする。鑑定時間をオマケしてあげる(最初に理由を説明)

【人間性】

・熱意/相手のことを本気で思って応援してあげられる

・共感/他の占い師よりも相手のことを深く考えて親身になってあげられる



お客さんは行列のあるところに行く

行列の演出が重要



お客様の声を宣伝する



ストアカでの具体例





商品設計「SNS」

① 無料：口コミを集める

② ワンコイン(500円)

③ 1000円(980円)

④松竹梅の法則
1000円・3000円・5000円



無料相談の時期について

無料相談に完璧は求められていません。

あまりわからなくても無料相談を受けてしまいましょう。

【ボクの場合】
タロット講座受講中に無料相談を募集しました。

ルノルマンカードは本を買ってすぐに無料相談を募集
本を読んでリーディングしながら文書を作成(最初は2～3時間くらいかかりました)
※コツ「お返事に3日～1週間ほどかかります」



松竹梅の法則

毎日200文字で1000円→1ヶ月で3万円

毎日400文字で2000円→1ヶ月で6万円

毎日600文字で3000円→1ヶ月で9万円



最終的にプレイヤーから教える側に回る

・起業の方法

・占い起業の方法

・占い鑑定の方法

ひと講座あたりの
単価が高くなる



商品設計②

悩みの解決にフォーカスする
→当てるだけの占いにはあまり価値がない

・離婚の悩み
・夫婦間の悩み
・復縁
・片思い
・遠距離
・健康
・仕事
・上司との関係

どの分野を解決するのは大まかに決めておく



情報発信について

自分の経験を話せる分野で発信していく
まず過去の経験を掘り起こしてみる

ボクの場合
→恋愛コンサル
→復縁コンサル
→復縁占い師



情報発信について②

失敗談やピンチを前面に出す(プライドを捨てる)
→弱い部分を見せるほど人に共感される


