


ビジネスの基本は相手理解

相手とは
①インスタ
②お客さま



インスタ攻略のカギは理念を理解すること

インスタの理念(ミッション)とは？



インスタの理念(ミッション)

インスタはコミュニケーションツール
として使って欲しいと考えている。

大切な人や大好きなことと、
あなたを近づける



アルゴリズムは
インスタの理念を叶えるために作られています。

インスタは理念に反することを嫌う
例えば「相互フォロー」など

一時流行った、たくさんフォローして後から
フォロワーを解除する方法はインスタが求める本来の
使い方とはかけ離れている。
➡シャドーバンリスク



コンセプトで9割が決まる

コンセプトとは

①どんな人に（ターゲット選定）
②どんなテーマで（テーマ選定）
③どんな価値を提供するのか（コンテンツの質）



よくあるダメな例

【絞れてそうで絞れていない例】

・おしゃれしたいけどお金がない大学
生
・家事も育児も両方頑張りたい主婦
・ダイエットを頑張りたい主婦
・人生を変えたいサラリーマン



ボクの場合

金運に特化させた発信

スピリチュアル全般
引き寄せ

フォロワーが増えた
ら



ゴールを決める

【マネタイズ方法】

・アフィリエイト(電話占い・LINE占い)
・自社商品(占い鑑定)
・企業案件



コミュニケーションを取るコツ

【ポイント】
見込みの人にだけアプローチする。

【方法】
いいね
コメント
ストーリーズリアクション
DM



②見た目に力を入れること



投稿は本づくりアカウントはお店作り



知らないと損する顧客心理



フォロワーが増える目安

1ヶ月：100～200人

2ヵ月：300～500人

３ヶ月：700～1000人/ここまでの運用によってこの先の伸びが決ま
る

６ヶ月：10000人



占い系アカウントの育て方

① 無料：口コミを集める

② ワンコイン(500円)

③ 1000円(980円)

④松竹梅の法則
1000円・3000円・5000円



無料相談の時期について

無料相談に完璧は求められていません。

あまりわからなくても無料相談を受けてしまいましょう。

【ボクの場合】
タロット講座受講中に無料相談を募集しました。

ルノルマンカードは本を買ってすぐに無料相談を募集
本を読んでリーディングしながら文書を作成(最初は2～3時間くらいかかりまし
た)
※コツ「お返事に3日～1週間ほどかかります」



松竹梅の法則

毎日200文字で1000円→1ヶ月で3万円

毎日400文字で2000円→1ヶ月で6万円

毎日600文字で3000円→1ヶ月で9万円



中級編(アフターフォロー)について



フォローアップで出来ること

・プロフィールを一緒に作る

・コンセプトを一緒に考える

・発信、投稿を一緒に考える

・投稿デザインを一緒に考える



インスタ以外のことにも対応します。

・集客

・起業の方法

・鑑定方法



一コマずつ買えるスクール

1時間(30分無料延長付き)


