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売れる人になるために大事なこと５選



今回は、今までのメルカリ物販や塾での指導を通してわかった

「売れる人になるために大事なこと」についてお伝えします。

多くの人は「売れる方法」「売れる商品」「仕入れ先」

といったことについて知りたがります。

もちろんこれらも大事なのですが、それ以上に大事なのが

「売れる人になる」ということです。

ここに書いてあることを、一度にすべて実践する必要はありません。

まずは１つでもいいので、試してみてください。
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売れる人になるために大事なこと（１）

「この商品に関しては他の誰にも負けない」

というくらいの専門家になる！

扱う商品への愛着や知識はだれにも負けない、

というレベルをめざしましょう。

扱う商品に関して、少なくても一般の人よりは

「専門家」になっていることが大切です。
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売れる人になるために大事なこと（２）

徹底的に売れている人のマネをする！

最初から自分の考えやオリジナルでやろうとすると、

たいてい失敗します。

まずは徹底して、すでに売れている人のマネをしましょう。

カンタンなところだけマネしてもダメで、

そっくりマネすることが大事。

ただし写真や説明文をそのまま使うのはNG。
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売れる人になるために大事なこと（３）

他の誰もやっていないような売りかたで販売！

最初は、うまくいっている人のマネから

入ることをおすすめしています。

次のステップとして、他の人がやっていないやりかたでの

販売にチャレンジしてみましょう。

大勢が売っている商品を大勢の人たちと同じように売っても

次第に売れなくなってきます。
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売れる人になるために大事なこと（４）

もっと貪欲になろう！

最近、貪欲さがあまりない人が多いように感じますが、

「もっともっと稼ぎたい！」という欲があっていいと思います。

欲が行動へのエネルギー源になるのです。

そのためにも「稼いだら何がしたいのか？」

をより明確にするといいでしょう。
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売れる人になるために大事なこと（５）

とにかく楽しむ！

楽しくなければ続きません。

売上げを伸ばす人ほど

「メルカリやるのが楽しい！」と言います。

どうしたらもっと楽しめるか？

考えながらやっていきましょう。
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まとめ

12月、一気に

売上げをあげるための

３つの方法



12月一気に売上げをあげる方法その１

▶12月までにメルカリ物販に慣れておく

今回のWebセミナーの内容をしっかり押さえて、

なるべく短時間で効率よく出品、発送作業が

できるように準備しておきましょう。

商品写真撮影や編集に時間がかかる人が多いので、

時間を計りながら取り組むことをおすすめします。

説明文はテンプレート化しておきましょう。
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12月一気に売上げをあげる方法その２

▶できるかぎり商品を多く確保しておく

まずは不用品でいいので「これは売れないだろう」と

決めつけずに1品でも多く商品を集めておいてください。

12月までに仕入れもできるようになれれば理想です。
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12月一気に売上げをあげる方法その３

▶12月がんばった自分へのご褒美を決める

売上げを上げるためにいちばん大事なのは、

途中でやめずに最後までやりきること。

12月、最後までやりきった自分へのご褒美を

決めておきましょう。

考えただけでワクワクできるものがいいですね！
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最後に・・無料でノウハウを公開する理由

12月は一年でいちばん売上げをあげるチャンス月

だからこそ、メルカリ物販を本格的に始めるなら今！

メルカリは、今まで起業したことがない人でもかんたんに売れるようになる

奇跡のツール。

こんなにラクに売り上げをあげらえるようになるビジネスは他にありません。

ひとりでも多くの方にメルカリ物販の可能性と楽しさを体感していただくため、

今回ひろこ塾では、最初のゼロからの一歩のノウハウは無料で提供させていただく

ことにしました。

まずはメルカリで売れるようになってください！
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「なんで無料なの？あとで塾に入るように

しつこく勧誘されるんじゃないの？」

と考える方もいるかもしれませんが、そのようなことは一切していません。

最初の一歩を無料で体験してもらい、その内容に価値を感じていただけたら、有料にはなります

がひろこ塾に参加してほしい。それが今回、無料でノウハウを提供させていただく理由です。

さすがに「すべて無料で教えてほしい」という方の期待にはお答えできませんが、今回の無料の

内容だけでも月に5万円くらいは売れるようになるはずです。

月に10万円、20万円・・と売上をあげていくようになるにはいろいろな重要ポイントがあり、

さらに副業レベルにもっていくにはプロのサポートが必要です。

もっと本格的にメルカリ物販に取り組みたい方はひろこ塾で学んでいただければ、

というのが正直な理由になります。
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▶コメントプレゼント

今回のWebセミナーの感想をいただいた方へ

今回のセミナーのPDF資料をプレゼントさせていただきます

▶個別相談お申込み特典

メルカリ物販の基本をさらに詳しく解説した最新ノウハウレポート

メルカリに出品した商品が売れない時の対処法

メルカリに出品した商品が売れない時の対処法Q＆A

売上げ＆利益「右肩上がり」の絶対法則
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