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「売れる人」になる超かんたんな方法 

 
もしあなたが「売れる人」になりたいのでしたら、メルカリで何かを購入してみて下さい。 

 

まずは購入者として実際に自分自身で購入の流れを体験してみることが大事です。 

 

ただ、当然ですが単に購入するだけでは「売れる人」にはなれません！ 

 

ではどうすればいいのか？ 

 

このレポートに書いてあることをぜひ実践してみてください。 

 

【メルカリストひろこのおすすめ】 

 

今までメルカリで購入したことがないのでしたら、 

 

出品する時に貼る「サンキューシール」を買ってみましょう。 

 

ハンドメイドのサンキューシールを出品している人はたくさんいます。 

 

せっかくメルカリで買うなら、後であなたが発送するときに使えるものがいいと思います。 

 

サンキューシールは 100均でも売っていますが、ハンドメイドのシールはより手作り感が 

購入者様に伝わると思います。 

 

もちろん、欲しい物があるのでしたらそれでもＯＫです。 

 

大事なのは「売れている人から買う」ということ！ 

 

売れているということは、その出品者が「売れる方法」を知って実践しているということ。 

 

売れている人から実際に買ってみることが大きな学びになります。 

 

さらに大事なのが「評価のいい人から買う」こと！ 

 

そういう方からは何が学べるか？というと・・・ 

 



・出品商品の見せ方 

    写真の撮りかた 

 

    商品説明のしかた 

 

    コメントのやりとり 

 

・取引の進め方 

    購入後の取引メッセージ 

 

    発送までの時間やメッセージのやりとりなど 

 

・梱包方法 

    どのような発送方法か？ 

 

    送料はいくらかかっているか？ 

 

    梱包の仕方はどうなっているか？ 

 

    お手紙やシールやカードなどがついているか？ 

 

・取引終了時の評価の付け方やメッセージ 

 

こういったことをすべてチェックします。 

 

そして、良いところは全て真似してください！！ 

 

逆に「この人はあまり良くなかったなぁ・・」という出品者がいたら、何がよくないのか？ 

 

その違いを考えてみてくださいね。 

 

そして、決してそういう人の真似はしないでください！ 

 

実際に購入してみることで学べることは無限にあります。 

 

 

 

 

 

 



購入した商品が届いたら・・ 

メルカリで購入した商品が届いたら、いきなり包装紙をびりびり破いて空けたりせず、 

以下のポイントをチェック！ 

 

①商品全体の状態を見る 

・包装紙 

・送料はいくらかかっているか？ 

・宛名の書き方 

 

②包装や梱包材はきれいに空ける 

・きれいに空ければ箱、袋、梱包材は再利用できる！ 

 

③梱包の状態を見る 

・どんな梱包材を使っているか？ 

・商品の包み方はどうか？ 

・お手紙やサンキューシールなどが入っているか？ 

 

④実際の商品の状態を見る 

・写真と比べて商品の状態はどうか？ 

・商品説明と実際の商品が合っているか？ 

 

メルカリに限らず、アマゾンや楽天など通販で商品を購入したときも同じよう

に①～④のポイントをチェックするようにしましょう。 

このように商品チェックをしていると、あなたが商品を販売する時に、購入者に喜ばれる出品者に

なれます！ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

今までメルカリで買ったことがない方はもちろん、買ったことがある方、ちょくちょくメルカリで買

っている！という方も、今回は以下のことを意識しながら、できればメモを取りながら改めて買い

物をしてみて下さい。 

 

①いろいろある商品の中から、なぜその商品を選んだのか？何が決め手となったのか？ 

②なぜ他の人でなく、その人から購入するのか？ 

③出品者の対応はどうか？その対応に対して、あなたはどう感じたか？ 

④届いた商品の梱包や商品そのものの状態はどうか？それに対してどう感じたか？ 

⑤またその人からぜひ買いたいと思うか？ 

 

 

今回のテキストの内容を実践していただくことで、今まで単なる「通販での買い

物」だった過程が、すべて学びにつながります。 

 

しかも梱包材の再利用までできるようになります。 

 

最初は「面倒くさい」と思うかもしれませんが、やっていくうちに習慣になり、自然にできるように

なってきます。 

 

これから、通販で買い物をする時は、できる限り今回のテキストの内容を実践して下さいね。 

 

そしてあなたも、購入者に喜ばれ、感謝される販売者になってください！ 

 


