
副業・複業・起業セミナー
～あなたに合った副業見つけましょう～

ハートテクノロジーズ株式会社
代表取締役 大森正



質問です

①現在会社員ですか？



②副業したいと思いますか？

質問です



③副業にどんなイメージがありますか？

あなたはどんな働き方をしたいですか？



④副業でどのくらい収入を得たいです
か？

あなたはどんな働き方をしたいですか？



⑤どんな副業をしたいですか？

あなたはどんな働き方をしたいですか？



⑥副業のためのスキルはありますか？
あなたはどんな働き方をしたいですか？



今後の人生を豊かにするためには

1. 収入面でも
2. 新たなことを行うという面でも
3. 自分のスキルを生かし、かつスキルを伸ば

す面でも

「副業」にチャレンジしませんか？



・5万、10万・・・の収入増が目指せます
・本業が役立つ副業があります
・副業を行うことで新たなスキルが得られます
・副業から複業、起業へのステップアップが出来ます

「副業を行うこと」で



現在提唱している｢新しい働き方｣は
副業からスタートし起業することを目指します

会社員
契約社員
等

副業により
複業を確立

副業収入が
本業の2倍を
超えたら
起業

新しい働き方



自己紹介
大森 正（おおもり ただし）
ハートテクノロジーズ株式会社代表
一般社団法人メタバースアカデミー代表
新しい働き方クラブ運営

30数年にわたりPanasonicで、携帯電話・
IoT・ロボット等、
様々な開発設計に従事
米国駐在も経験
数多くの商品開発を行い、メロディ着信
子機などのヒット商品を生みだす
30以上の特許取得

Youtube配信中



2019年1月設立
経営理念である
心を込めて技術と人をつくることを実践し、
日本のモノづくり・人づくりに貢献していきます

ハートテクノロジーズ株式会社



副業の種類
• 電子書籍出版
• セミナー講師
• 教材販売
• 企業顧問
• コンサルタント
• オリジナル商品の販売
• ネットビジネス（アフィリエイト他）
• ライター
• オンラインショップ、実店舗経営
• 派遣の仕事
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電子書籍出版
書籍出版は、
個人でも簡単にできる電子書籍＝AmazonのKindle出版からス
タートすることをお勧めします

• あなたが培ったスキルが書籍になる

• 電子書籍でご自身のプロフィール掲載できる

• 電子書籍販売で収入が得られる
• さらに、ご自身のLINE、メルマガ等に登録してもらうことに
より、事業のプロモーションも可能



電子書籍出版
例）



電子書籍出版
例）



電子書籍出版
例）



セミナー講師
セミナー講師とは、
あなたがこれまで培ったスキルを伝えるオンラインまたは対面
でのリアルセミナー講師のことです

• 講師エージェントに登録してセミナー講師になる

• ハートテクノロジーズ株式会社が運営している新しい働き方
クラブに入会してセミナー講師になる



セミナー講師
大森の例：

対面講師でのテーマ
・電気通信工事のための講習
・半導体入門

オンライン講師でのテーマ
・システム開発
・プロジェクトマネジメント
・HTML/CSS
等



セミナー講師
講師エージェントに登録すると、ブランディングにも繋がりま
す。以下はその例です。

Googleで、大森正で サーチ

https://search.yahoo.co.jp/search?ei=UTF-8&fr=mcafeess1&p=%E5%A4%A7%E6%A3%AE%E6%AD%A3
https://search.yahoo.co.jp/search?ei=UTF-8&fr=mcafeess1&p=%E5%A4%A7%E6%A3%AE%E6%AD%A3


教材販売
教材販売とは
セミナーを収録した動画を教材として販売⇒収録型セミナー

• リアルセミナー講師の講座資料と共有可能

• 自身のメディアで販売

• オンライン教材エージェントに登録して販売



教材販売



教材販売



教材販売
まずはオンライン教材エージェントを通して販売するのがおす
すめ

有名なところでは
Udemy



教材販売
まずはオンライン教材エージェントを通して販売するのがおす
すめ

有名なところでは

Udemyのサイト

https://www.udemy.com/


コンサルタント
ご自身が培ってきたスキルを他の方にお伝えしていく
様々なコンサルが考えられる

例）
・Webマーケティング
・起業支援
・動画撮影編集の方法
・Webサイトの作り方
・占い
・結婚コンサルティング
・心理カウンセリング
・運動トレーナー
・資産運用
・投資コンサル 等

一番の激戦市場

プロモーションでの知名度アップと
差別化戦略が欠かせない



オリジナル商品販売
様々な商品を作って販売する
例）雑貨、食品、サプリ、洋服

• 販売ルート例
フリマ、Amazon、 楽天

• 自分のサイト（オウンドメディア）
を開設して販売

2番目の激戦市場

プロモーションでの知名度アップと
差別化戦略が欠かせない



ネットビジネス
• アフィリエイト

• 情報商材＝教材販売

• 転売

• 投資



ネットビジネス
• アフィリエイト 大森の例

会社員時代一番副業で成功させたかったのはアフィリエイト

Webサイトを作ってアクセスを集め、アフィリエイトリンク
をクリックして商品が売れると報酬が入る
商品紹介、広告代理店と同じで、全く怪しいビジネスでは無い



ネットビジネス
• アフィリエイト 大森の例

京都観光のサイトがバズったこともある

京都観光案内

https://kyotoryokoannai.info/ja/archives/1637


企業顧問で伝えるスキルや知識をセミナー講師や教材販売に生かすことが出来ます

Kigyocoｍon（企業顧問）

Koshi（セミナー講師）Kyozai（教材販売）への展開

・Kigyocoｍon（企業顧問）を核とした3つの働き方

企業顧問
名誉職型顧問ではなく、現場密着型顧問



長い期間サラリーマンで様々な経験をした
あなたにオススメの顧問は名誉職型顧問ではない

サラリーマン生活で培ったスキルを生かし、
他の会社での課題解決支援を行うこと

あなたにオススメする顧問とは？

現場密着型顧問



顧問の仕事の種類
• 新規事業支援
• 商品企画支援
• マーケティング支援
• 開発設計支援
• 営業支援
• 製造支援
• 品質管理支援



どのような方が顧問になっているか？
• 一般企業の会社員が多い。
• 顧問エージェント※注1に登録している方は大企業出身が多い。
• 年齢層は、50～60代が多い。
• IT系・DX系の顧問は、30～40代の方も増えてきている。

※注1：顧問エージェントとは？
顧問を求める企業と顧問候補の仲介をするエージェント
転職エージェントと同様な役割



顧問を求めている会社はどのような会社？
• 顧問を求める理由
事業を行う上でのスキルを持っている人材が、社内にいない
大企業・中小企業・零細企業

• 会社の種類
メーカー、IT企業系、商社等



一番のやりがい

相手の会社の方々に喜ばれ、
感謝されること



大森の仕事時間例（殆どが企業顧問の仕事）

• 1社につき週1日か隔週1日が多い。
• 1回の支援は、2～4時間程度、半日未満が多い。
• 会社訪問の場合は、1日4～6時間程度。



大森の報酬例
• 1社 月2日の場合：月10万円～20万円
• 1社 月4日の場合：月20万円～35万円
• 1社 月8日の場合：月40万円～70万円
• 3社 月4日の場合：月60万円～100万円



大森の実績

経験がある方であれば、同様の成果が期待できます！
これからの目指す未来をお聞きした上で、大森のこれまでの経験を活かして、適切なアドバイスを

期間 内容と月収 週仕事日数

2019年 大阪の会社で顧問として週3～4日各8H勤務
他1～2社の顧問支援で月収平均90万円位、最
大150万円位

約5日

2020年～2021年 大阪の会社で顧問として週1日各8H勤務
他2～3社の顧問支援で月収平均120万円位、最
大200万円位

約3日

2022年前半 京都の会社で顧問として隔週1日3H程度勤務
他1～2社の顧問支援で月収平均60万円位、最
大100万円位

約2日

2022年後半 愛知の会社で顧問として週2日各8H勤務
他不定期に1社の顧問支援で月収平均80万円位
、最大100万円位

約3日

2023年 愛知の会社3社で顧問及び半導体商社の顧問等
を務め
月収約240万円位

約4日



では、どうしたら
副業で、本業の年収の2倍を
実現できるでしょう？



副業を行うためには・・・
1. 副業のための商品作り

今までのスキルを生かすか、
商品を作るために新たなスキルを磨くことが重要！

2. プロモーションをすることが重要



副業を行うためのプロモーション

・売り込み・プロモーションが必要
どんな副業でも必要

・エージェント等を通して行えば、売り込み・プロモー
ションをある程度エージェントのPFで行ってくれると言
える

・でも、目指すべきは自分で売り込み・プロモーション
をすること



主なエージェントについて

電子書籍出版：Kindle
セミナー講師：キューズフル、インター
ネットアカデミー、ハートテクノロジーズ
教材販売：Udemy、ハートテクノロジーズ
商品販売：メルカリ、Amazon、楽天
顧問：多数の顧問エージェント



エージェントが無い副業

・個人向けコンサルティング

自分でプロモートする必要がある



個人に売る場合

HP,SNSで
紹介

（Youtube他）

SNS広告で
紹介

オンラインor
対面セミナー

実施
異業種交流会
などで
名刺交換

Kindle出版

LP
（ランディン
グページ）

メルマガ

LINE公式
アカウント 個別相談

成
約

オンラインor
対面説明会



企業に売る場合

HP,SNSで
紹介

（Youtube他）

SNS広告
で紹介

オンラインor
対面セミナー

実施
異業種交流会
などで
名刺交換

Kindle出版

無料
セミナー実施

成
約

エージェント
での

セミナー講師

LP
（ランディン
グページ）

間に、メルマガ、LINE公式アカウント
があっても良いが、メインではない



本日のまとめ

• 副業の種類を紹介しました

• あなたにあった副業を考えてみました

• 副業を行うために必要なこと2つをお話ししました



本日から3日間限定プレゼント
ZOOM個別相談
あなたにぴったりの

「新しい働き方」を見つけるための
アドバイスを無料で行います!

3日間限定で申し込みいただけます



新しい働き方クラブご案内

Copyright ©2024 Heart Technologies Co., Ltd. All Rights Reserved



新しい働き方クラブについて
• 新しい働き方クラブとは、従来の”会社員としての働き方”にとらわれな
い働き方を提案、共有し、交流するクラブです。

• 新しい働き方とは、週の中で働く日数や時間、仕事内容を自由に選択で
きる働き方です。

• 自分のスキルや経験を生かし、様々な会社の顧問やコンサルタントとし
て、また企業向けセミナーの講師や教材販売など様々な形で自由に活動
することができます。

• また、個人向けコンサルティングやセミナー講師、教材販売なども可能
です。

• 新しい働き方クラブでは、このような新しい働き方を広く世の中に発信
し、普及させていくことを目指しています。

Copyright ©2024 Heart Technologies Co., Ltd. All Rights Reserved



新しい働き方クラブについて

• 企業顧問（Kigyocomon)・セミナー講師（Koshi)・教材販売（Kyozai)
⇒3K＝顧問スター

• お客様に共感（Kyokan)していただく
仲間とも共感（Kyokan)しあう

• 仲間と共に仕事を行う協働（Kyodo）
• 教材などを一緒に作る共創（Kyoso）
• コミュニティで交流（Koryu)
この交流の場が、新しい働き方クラブです。

Copyright ©2024 Heart Technologies Co., Ltd. All Rights Reserved

7Kは「新しい働き方」への7つのKey



新しい働き方クラブでのサービス内容
1. チャットワークでの情報配信： 週に2～3日以上

2. 勉強会資料を提供：アーカイブWEBサイトをお知らせします。

3. 定期的な交流会：月に1～2回オンラインでのクラブ会員交流会を行います。
3ヶ月に1回はオフラインの交流会も検討します。

4. ハートテクノロジーズ・メタバースアカデミー講座の割引特典:
有料講座を割引価格で受講出来ます。割引率は講座によって異なり、3割引～5割引を検討
してます。

5. 協働・共創：
ハートテクノロジーズ・メタバースアカデミー関連の仕事を一緒に行ったり、資料・教材
を一緒に作るという取り組みをしていきます。すなわちハートテクノロジーズ・メタバー
スアカデミーの仕事を有料で手伝っていただくことを検討しています。ただし、これは確
約ではなく、その方にあった仕事をオファーする場合があります。

Copyright ©2024 Heart Technologies Co., Ltd. All Rights Reserved



新しい働き方クラブ申し込み方法と会費
Omori.Tadashi@heart-technologies.jp宛
メールで【新しい働き方クラブ参加希望】と書いて
お申し込みください

月会費 550円 クレジットカード
年間一括支払い 6000円 クレジットカード

5500円 銀行振り込み

Copyright ©2024 Heart Technologies Co., Ltd. All Rights Reserved
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