
‭スピリチュアル向けビジネスコンサルティング概要‬

‭1.対象者‬

‭●‬ ‭スピリチュアル、占い、コーチングなど1対1のセッション形式を主とする方‬

‭2.悩みの特徴‬

‭●‬ ‭思うように売上が上がらない‬
‭→原因：バックエンドがない、ビジネスフローが不十分、単価が低いことなど。‬

‭●‬ ‭低単価でセッション数ばかり増えてしまって時間がなくなってしまっている‬
‭→原因：自己の価値の認識不足および、価値と価格のバランスが取れていない。‬

‭●‬ ‭お客さんの幸せを思うと、価格を上げれない‬
‭→原因：お金に対するネガティブなイメージを持っている。‬

‭●‬ ‭体験セッションで満足してしまって継続に繋がらない‬
‭→原因：顕在的な悩みの解決にとどまり、本質的なニーズを満たせていない。‬

‭●‬ ‭資本主義社会生きづらい‬
‭→原因：自分の使命を実現したい思いはありながらも、現代社会の仕組みに適応で‬
‭きていない。‬

‭3.解決策‬

‭●‬ ‭自分の経験やスキルを最大限に活かせるバックエンドの構築‬
‭●‬ ‭自分のサービスを必要とするお客様が集まる集客動線の構築‬
‭●‬ ‭エネルギーに会った適正な価格設定‬
‭●‬ ‭自分の価値を正確に把握する‬
‭●‬ ‭お金に対する捉え方を見直す‬
‭●‬ ‭顕在的な課題だけでなく、潜在的なニーズを引き出すヒアリング技術の習得。‬
‭●‬ ‭高次元と三次元の融合により、魂の望みを社会の仕組みに合わせて現実化させる‬



‭4. コンサルティング概要‬

‭初回ヒアリング‬

‭●‬ ‭現状確認‬
‭●‬ ‭理想の未来像‬
‭●‬ ‭具体的な目標設定‬
‭●‬ ‭問題の特定と分析‬

‭課題解決フェーズ‬

‭●‬ ‭目標設定‬
‭●‬ ‭行動計画の策定‬
‭●‬ ‭ビジネスモデルとフローの再設計‬
‭●‬ ‭バックエンドとフロントエンドの最適化‬
‭●‬ ‭マーケティング戦略の策定と実行サポート‬
‭●‬ ‭必要なツールやシステムの構築と添削‬
‭●‬ ‭メンタルブロックの浄化と潜在意識の変容‬

‭サポート期間‬

‭●‬ ‭6ヶ月間のサポート‬
‭○‬ ‭1ヶ月目: 自己の強みを最大化したコンテンツの設計‬
‭○‬ ‭2〜3ヶ月目: 集客から販売動線の確立‬
‭○‬ ‭4〜6ヶ月目: フォローアップと成果の最大化‬

‭提供するコンテンツ‬

‭●‬ ‭潜在意識の断捨離セッション 60分×12回（264,000円相当）‬
‭●‬ ‭ビジネスコンサルティング 60分×12回（264,000円相当）‬
‭●‬ ‭その他‬

‭○‬ ‭日々のLINEサポート（1ヶ月: 110,000円→6ヶ月: 660,000円相当）‬
‭○‬ ‭今日も小さな一歩を踏み出すサロン講座アーカイブ動画 90分×8本（80,000‬

‭円相当）‬
‭○‬ ‭量子論的引き寄せセミナー、積小マネジメントセミナー、目標達成WS 動画‬

‭90分×3本（15,000円相当）‬



‭5. 価格‬

‭●‬ ‭提供するコンテンツの総額　：　1,283,000円相当‬

‭●‬ ‭他のビジネスコンサルの例と比較‬
‭参考：潜在意識とマーケティングを学ぶ講座 6ヶ月 1,440,000円‬

‭●‬ ‭価格‬
‭○‬ ‭今後販売予定の価格: 448,000円‬
‭○‬ ‭モニター価格（限定3名）: 322,000円‬

‭内訳：潜在意識の断捨離セッション12回分: 224,000円‬
‭　　　ビジネスコンサル12回分: 98,000円‬

‭●‬ ‭お支払い方法‬
‭○‬ ‭銀行振込‬
‭○‬ ‭カード決済‬
‭○‬ ‭分割対応可（最大12回、応相談）‬

‭補足：潜在意識の断捨離セッションプラン‬




